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VINISSIMO

Stellenausschreibung - Reprisentant fiir Sachsen, Sachsen-Anhalt,
Thiiringen & Nordbayern

Wir sind eine Weinagentur, die sich mit dem Vertrieb von hochwertigen italienischen Weinen beschaftigt.
Unser Ziel ist es, unsere Kunden mit maf3geschneiderten Konzepten zu bedienen und ein Hochstmal an
Serviceleistungen zu erbringen. Wir sind stolz, 16 renommierte italienische Weinguter
in Deutschland zu vertreten.

Zur Erweiterung unseres Teams suchen wir zum nachstmoglichen Zeitpunkt eine/n engagierte/n & motivierte/n
Mitarbeiter/in (m/w/d) als Reprasentant fur unser Gebiet Sachsen, Sachsen-Anhalt, Thiringen & Nordbayern.

Ihr Profil:

«  Abgeschlossenes Studium im Bereich Weinwirtschaft, Weinbau oder eine vergleichbare Qualifikation; alternativ
fundierte Ausbildung mit dem Schwerpunkt Vertrieb / Wein

+  Erste Berufserfahrung im Vertrieb oder im Auf3endienst (B2B) winschenswert

+  Grundlegendes Verstandnis von Verkaufsprozessen, Kundenbedirfnissen und Marktmechanismen in der Weinbranche

+  FlieBende Deutschkenntnisse, gute Englischkenntnisse, ltalienischkenntnisse von Vorteil

+  Hohe Reisebereitschaft (regelmallige Reisetatigkeit im Verkaufsgebiet)

«  Ausgepragte Kommunikations- und Prasentationsfahigkeit

+  Selbststandige, strukturierte und zielorientierte Arbeitsweise

+  Hohe Kundenorientierung und Verhandlungsgeschick

+  Begeisterung fir Wein und die Fahigkeit, Produkte tiberzeugend zu prasentieren

«  Teamfahigkeit sowie Belastbarkeit in dynamischen Situationen

+  Sicherer Umgang mit CRM-Systemen und digitalen Tools (z. B. MS Office, mobile Sales-Tools)

«  Fuhrerschein Klasse B

+  Bereitschaft zur Teilnahme an Messen, Verkostungen und Branchenveranstaltungen

Ihre Aufgaben:

«  Betreuung der Gastronomie-, Fachhandels-, Grofhandels- und Industriekundschaft

+  RegelmaBige Besuche der bestehenden Kundschaft, Kontaktpflege zur Spitzengastronomie
«  RegelmaBige Vorstellung bei Kunden von neuen und anderen Produkten bzw. Weingitern

«  Akquisition von neuen Kunden

«  Ausarbeitung von individuellen Angeboten fiir Kunden

«  Erfolgreiche Umsetzung der Angebote und Aktionen des Unternehmens

« Wochenplan fir Kundenbesuche - erstellen/ausarbeiten/organisieren

+  RegelmaBiges Reporting an den Verkaufsleiter tber die aktuelle Marktsituation und individuelle Situation von Kunden
+  Verhandlung von thresvereinbarungen und Ruckvergitungen mit Kunden

«  Vereinbarung und Uberwachung von Kundenreservierungen

. Teilnahme an Kundenbesuchen bei Lieferanten

+  Organisation und Durchfihrung von Prasentationen, Weinabenden und sonstigen Events

+  Unterstutzung von Kunden bei Hausmessen

+  Produktschulungen bei Kunden

«  Teilnahme an Messen

Interessiert?

Dann freuen wir uns auf |hre vollstandige Bewerbung. Bitte teilen Sie uns lhre Gehaltsvorstellung und frihestmaoglichen
Eintrittstermin mit. Bitte per E-Mail an: jonah(@vinissimo.de
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